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  سمه تعالیاب

   
 

 ) Business Plan  (وکار طرح کسب
  

  : محوري ایده
  ):متقاضیان(مشخصات متقاضی 

  رشته تحصیلی  نام خانوادگی  نام  ردیف
1        
2        
3        

  
  :متقاضی آدرس

 
  :خلاصه طرح

  
  
  
  
  
  
  
  
  

 

...............................................................................................................................................................................................................................................................................
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 .................................... :خیابان ............................... :روستا/شهر ................................... :شهرستان ................................. :استان
  ....................................................: تلفن ....................................................: کد پستی .............. :پلاك ................................ :کوچه
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  :کار و محیط حاکم بر کسب
  بازار

  ....................................................................................................................................................... خدمات شما چه کسانی هستند؟/مشتریان محصولات -

........................................................................................................................................................................................................................................................................................  

  ................................................................................... ):درآمدي، شخصیتی، سنی و غیره(هاي مشتریان خود را نام ببرید  اي از ویژگی پاره -

........................................................................................................................................................................................................................................................................................  

........................................................................................................................................................................................................................................................................................  

  ............................................................................................................................................................................... .مشتریان خود را بنویسید مکانی پراکندگی -

........................................................................................................................................................................................................................................................................................  

  .................................................................................................................................................. :ي فعالیت ن دسته از مشتریان و محدودهدلیل انتخاب ای -

........................................................................................................................................................................................................................................................................................  

  

  :مشخصات مربوطه و شما )خدمت سایر تولیدکنندگان محصول یا(رقباي اصلی  :1جدول 

  )کارگاه یا شرکت(نام 
نسبت به (اندازه 

  )کارگاه شما
فاصله با شما 

  )کیلومتر/متر(
  ها اي از ویژگی پاره

        
        
        
  

  خیر      بلی  هاي رقیب را دارید؟ آیا توان رقابت با کارگاه -
  ...................................................................................................................................................................... اگر پاسخ مثبت است، چگونه و با چه ابزاري؟ -

........................................................................................................................................................................................................................................................................................  
  

  چارچوب قانونی و حقوقی حاکم
  :و شرایط اخذ هاي مربوطه هزینه ،وکار ي کسب اندازي و اداره مجوزهاي لازم براي راه :2جدول 

  شرایط لازم براي اخذ  ي دریافت مجوز هزینه  محل اخذ  )امتیاز/پروانه(شرح مجوز   ردیف
          
          
          

      ها جمع هزینه
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   :وکار و عملیات کسب دهیسازمان
  
  رهنی    استیجاري          ملکی      ):     کارگاه(وکار  محل کسبمالکیت  -
  سهامی          اشتراکی          فردي    : وکار کسب نوع مالکیت -
  

  بازاریابی
  :تاخدمت یا محصولانام و مشخصات  :3جدول 

  قیمت در بازار  لمحصو قیمت  خدمات جانبی  برجستگی یا نوآوري  خدمت/نام محصول  ردیف
            
            
            

  
  .... )برون سپاري بخشی از تولید، تولید در کارگاه شرکت و ( .تولید محصولات یا خدمات خود را شرح دهید ي نحوه -

  ............................................................................................... قیمت محصول یا خدمت خود را چگونه و بر چه اساسی تعیین خواهید کرد؟ -
........................................................................................................................................................................................................................................................................................  

  .................................................................................................... ي مشتریان یکسان خواهد بود؟ آیا قیمت محصول یا خدمت شما براي همه -
........................................................................................................................................................................................................................................................................................  

  ................................................................................................................................................ دلیل تفاوت قیمت محصول شما و قیمت بازار چیست؟ -
........................................................................................................................................................................................................................................................................................  
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.....................................................................................................................................................................................................................................................................

.....................................................................................................................................................................................................................................................................

.....................................................................................................................................................................................................................................................................

.....................................................................................................................................................................................................................................................................
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  ................................................................... :سایر         درب منزل          )      مغازه(کارگاه :     ي محصول یا خدمت محل عرضه -
  .................................................................... :سایر        فروشی       خرده    فروشی       عمده    :     نوع فروش محصول یا خدمت -
  .................................................................... :نمایندگی      سایر     شرکتی         شخصی      :     پخش محصول یا خدمت ي نحوه -
  

   )واقعی یا مجازي(دمت تولیدي رسانی به مشتریان در مورد محصول یا خ ي اطلاع نحوه -
      برگ تبلیغاتی            بروشور و کاتالوگ          صدا و سیما       مطبوعات          تابلوي کارگاه       
  ........................................................................... :سایر    افراد           اینترنت       
  ؟داریدبراي شناساندن محصول یا خدمت خود و بدست آوردن سهم مطلوب از بازار مربوطه چقدر زمان لازم  -
  بیش از یک سال        ماه   12-9       ماه    9-6        ماه   6-3     ماه      3کمتر از   
  

  :هاي مورد نظر براي افزایش فروش فعالیت :4جدول 
  مدت انتظار  هزینه  زمان انجام  غنوع تبلی  ردیف

          
          
          
  

  
  :منابع انسانی و مادي

  

  :ي نیروي کار لازم و دستمزد ماهیانه ، محل تأمینمشخصات مهارتی :6جدول 
  دستمزد محل تأمین  دستمزد ماهیانه  مهارت مورد نیاز  ردیف
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  :آنها تأمین ي و نحوههزینه  لازم،تجهیزات  :7جدول 
  تجهیزات محل تأمین  ي کل هزینه  قیمت واحد  )سال(عمر مفید   تعداد   ابزار/نام وسیله  ردیف

              
              
              
              
              
              
              
              
              
              
              

    ي تجهیزات جمع هزینه
  

  ):راي یک ماهب(لازم، هزینه و محل تأمین ) مصرفی(مواد اولیه  :8جدول 
  مواد مصرفی محل تأمین  ي کل هزینه  قیمت واحد  تعداد/مقدار  شرح  ردیف

            
            
            
            
            
            
            
            
            
            
            

    ي مواد مصرفی جمع هزینه
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  :تحلیل مالی
  درآمد
  :اول سال و درآمد براي فروشبینی  پیش :9جدول 

  6ماه   5ماه   4ماه   3ماه   2ماه   1ماه   خدمت/نام محصول
هاي   متوسط ماه

6-12  
  قیمت واحد

  درآمد یک سال

                    
                    
                    

                    درآمد
  

  ها هزینه
  :وکار کسب اندازي مخارج راه :10جدول 

  مقدار  عنوان هزینه  ردیف
    )یا معادل رهن(رهن   1
    مجوزها  2
    تجهیزات  3
4      
5      

    جمع
  

  ):جاري( مخارج ماهیانه :11جدول 
  مقدار  عنوان هزینه  ردیف
    )اضافه بر رهن(بها  اجاره  1
    آب  2
    برق  3
    )و یا سوخت دیگر(گاز   4
    عوارض/مالیات  5
    بیمه  6
    مواد مصرفی  7
    دستمزد  8
9      
10      
11      
    جمع
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  سود

  :براي سال اولناخالص  سودبینی  پیش :12جدول 

  6ماه   5ماه   4ماه   3ماه   2ماه   1ماه   حشر
هاي   متوسط ماه

6-12  
  جمع سال

                  درآمد
                  مخارج

                  سود ناخالص
  
  ماه....................... ..: ....وکار اندازي کسب مدت زمان لازم براي راه -
  ماه: ................................. وکار کسبي انداز تولید محصول یا خدمت از زمان راهي زمانی لازم براي  دوره -
  میلیون ریال....... .......: .........................ي لازم براي آغاز کار سرمایه -
  میلیون ریال....................................... توانید از منابعی دیگر تهیه کنید؟  اي که خودتان می میزان سرمایه -
  میلیون ریال: ................................ سازي طرح براي پیاده مورد نیازاعتبار  -
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  فرم سوابق آموزشی و کاري
  

       ..........................................................: خانوادگی نام     .............................................................. :نام
  ...................................................................................................................................................................................................................................: ایده محوري

  

  : وزشیآمسوابق 
  توضیحات   محل اخذ   سال اخذ   مهارتی / نام مدرك تحصیلی

  سوابق تحصیلی
1-        
2-        
3-        
4-        
5-        

  سوابق مهارتی
1-        
2-        
3-        
4-        
5-        

  

  :سوابق کاري
  توضیحات   محل کار  مدت کار   سمت /عنوان/شغل

1-        
2-        
3-        
4-        
5-        
6-        
7-        
8-        

  


